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AVERSIÓN A LA PÉRDIDA
AMBICIÓN & MIEDO
El miedo es intenso à pánico vendedor
Sistema 1: rápido, Instintivo, emocional, inconsciente

La ambición es creciente à deseo comprador
Sistema 2: lento, analítico, lógico, consciente

Según tipología de cliente:
Conservadores y aversos al riesgo (Sistema 1)
Ambiciosos y capaces asumir riesgo (Sistema1+2)

Recomendable:
Definir conceptos subjetivos:
Ganar & No Ganar & Perder & No Perder
Establecer pérdida potencial en EUROS
Visualizar momentos anteriores

“No suelen ser nuestra ideas las que nos hacen optimistas o pesimistas sino que es
nuestro talante optimista o pesimista, el que hace nuestras ideas.” Miguel de Unamuno



SESGO DE CONFIANZA 
PERFIL DE RIESGO

CONFIAR EN QUE TODO “VA IR BIEN”
LOS INVERSORES ”CONFIADOS” 
PUEDEN ALTERAR SU PERFIL DE RIESGO

Riesgos:
Verse arrastrados por el ”Efecto manada/ rebaño”
Mercados alcistas; compran caro
Mercados bajistas; venden barato

Recomendable:
Analizar creencias y expectativas
Revisar el pasado; alcista y bajista. ¿Rebaño?
Establecer objetivos: Corto, medio y largo plazo
Definir plazo de tiempo y riesgo asumible

“Haga lo que haga, actúe con calma y corrección.” Daniel Kanheman



ANCLAJE & ILUSIÓN DE CONTROL
RENTABILIDAD

Inversiones con ANCLAJE: Con Pago de Cupón
Estructurados, Preferentes, Dividendo

Inversiones con ILUSIÓN DE CONTROL:
Renta variable en mercado alcista
Compañías “conocidas”: ”Caso Banco Popular”

Recomendable:
. Analizar los pensamientos automáticos que el cerebro
racionaliza: TOMAR CONCIENCIA de este AUTOMATISMO
Somos lo que pensamos y actuamos como somos

. Hacer una lista de necesidades y expectativas y asignar
un % de peso a las respuestas

. Ampliar información histórica para sacar conclusiones
“Podemos estar ciegos para lo evidente y ciegos, además, para
nuestra ceguera.” Daniel Kanheman



EQUILIBRIO ENTRE FINANZAS Y EMOCIONES
Gracias por su atención


